
 

 

 

2. 지원 내용 

 

 가. 수행기간 내(2021.6.~12.)  

구분 기본서비스(무상) 추가서비스(유상) 비고 

교육 

◦ Salesforce Trailhead(Online 

교육)을 통한 상시 무상 교육 제공 

* 참여 기업을 위한 Trailhead 교육 

가이드 제공 

◦ 기술 역량 강화를 위한 

한국파트너사 대상 On-demand 

교육 무료 초청 (Platform, 

Architecture 관련 등의 전문 교육) 

◦ Salesforce Trailhead 

Academy( Salesforce 교육 센터)를 

통한 심화 expert 교육 (과정당 100 

~ 200만원 상당/인) 

 

컨설팅 

◦ 국내 SaaS 전문가와의 컨설팅과 

QnA세션 별도 운영 및 지원 

◦ Salesforce SaaS 전략 가이드, 

글로벌 레퍼런스 등을 통한 

비지니스 컨설팅 제공 

◦ Salesforce내의 ISV TE 

Team과의 Security Office Hour 

연계(Global support) 

◦ Salesforce Global Community를 

통한 ISV business & technical 

지식과 경험 교류 기회 제공 

◦ SaaS 전문 파트너사를 통한 

컨설팅(비용 별도 협의 필요)  
 

인프라 

◦ Salesforce SaaS App & 

Platform을 경험할 수 있는 

Cloud개발 환경 제공 (세일즈포스 

파트너사 등록시)  

◦ 무상 지원 외에 추가되는 개발 

환경은 유상으로 공급(할인 제공) 
 



 

 

마케팅 

◦ 참여기업의 비즈니스 기회 창출과 

인지도 확보를 위한 Salesforce 

AppExchange Marketplace(World 

leading Marketplace) 등록 절차 

지원 

◦ Salesforce AppExchange 등록을 

통해 선정기업의 SaaS 솔루션 

마케팅 기회 제공(파트너사 등록시, 

글로벌 대상) 

◦ Salesforce Korea 주관의 각종 

이벤트 우선적 초청 및 발표 참여를 

통한 홍보 기회 제공 

◦ Salesforce Dreamforce(Global 

최대 연례 행사) 초청(9월/비용 

미확정) 
 

기타 
◦ Salesforce ISV Partner 등록을 

위한 로드맵과 온보딩 지원 
  

 
 

 

 나. 수행기간 이후(2022.1.~)  

구분 기본서비스(무상) 추가서비스(유상) 비고 

교육 

◦ Salesforce Trailhead(Online 

교육)을 통한 상시 무상 교육 제공 

* 참여 기업을 위한 Trailhead 교육 

가이드 제공 

◦ 기술 역량 강화를 위한 

한국파트너사 대상 On-demand 

교육 무료 초청 (Platform, 

Architecture 관련 등의 전문 교육) 

◦ Salesforce Trailhead 

Academy( Salesforce 교육 센터)를 

통한 심화 expert 교육 (과정당 100 

~ 200만원 상당/인) 

 

컨설팅 

◦ Salesforce SaaS 전략 가이드, 

글로벌 레퍼런스 등을 통한 

비지니스 컨설팅 

◦ Salesforce Global Community를 

통한 ISV business & technical 

지식과 경험 교류 기회 제공 

◦ SaaS 전문 파트너사를 통한 

컨설팅(비용 별도 협의 필요)  
 



 

 

인프라 

◦ Salesforce SaaS App & 

Platform을 경험할 수 있는 

Cloud개발 환경 제공 (Salesforce 

파트너사 등록시)  

◦ 무상 지원 외에 추가되는 개발 

환경은 유상으로 공급(할인 제공) 
 

마케팅 

◦ 참여기업의 비즈니스 기회 창출과 

인지도 확보를 위한 Salesforce 

AppExchange Marketplace(World 

leading Marketplace) 등록 절차 

지원 

◦ Salesforce AppExchange 등록을 

통해 선정기업의 SaaS 솔루션 

마케팅 기회 제공(파트너사 등록시, 

글로벌 대상) 

◦ Salesforce Korea 주관의 각종 

이벤트 우선적 초청 및 발표 참여를 

통한 홍보 기회 제공(국내) 

◦ Salesforce Korea 파트너 행사시 

부스 참가 기회 제공(Salesforce 

파트너사 등록시, 비용 추후 협의)  

◦ Salesforce Dreamforce(Global 

최대 연례 행사) 초청(비용 미확정) 

 

기타 

◦ SaaS 구현 완료 및 ISV 파트너 

등록 완료 후, Salesforce 

ISV 파트너로서 지속적인 

협업 및 파트너프로그램 

지원 

  

 
 


