
 

2. 지원 내용 

 

 가. 수행기간 내(2021.6.~12.)  

구분 기본서비스(무상) 추가서비스(유상) 비고 

교육 

◦ 기본·중급 교육 

  -Azure Virtual Training Day 

교육 (월 1회), Azure 온라인 

상시 무상 교육(실습+이론), 

개별 기업의 특성에 맞는 심

화 교육 제공 

※참여기업을 위한 Microsoft 

Azure 클라우드 기술 문서 제

공 

◦ 고급 교육 

  -Azure 기술 워크숍 / SaaS 

개발기업과 별도일정 수립 

◦ 공인 교육 파트너를 통한 Azure 

교육(과정에 따라 1인 

110~250만원) 

◦ MPN(Microsoft Partner 

Network) 가입을 통한 클라우드 

전문 기술 상시 지원 및 트러블슈팅 

지원 (약 55만원~540만원) 

 

컨설팅 

◦ SaaS 아키텍처 컨설팅 / SaaS 비

즈니스 컨설팅 

- Microsoft SaaS 전략 가이드에 

기반한 비즈니스 및 아키텍처 

컨설팅 (SaaS 개발기업과 

별도일정 수립) 

◦ Microsoft 전문 파트너사를 통한 

클라우드 컨설팅 제공(별도협의) 
 

인프라 

◦ SaaS 솔루션 개발을 위한  클라

우드 인프라 체험계정 지원 

(500만원 상당 / 1년) 

◦ PoC를 위한 인프라 추가 무상지

원 (500만원 상당 / 2개월, 협의

가능) 

◦ 글로벌 데이터센터 활용 (전세계 

최다 62개 리전의 데이터 센터) 

◦ 데모 고객 지원(PoC포함) 등 무상 

지원 외에 추가되는 Azure 사

용량은 추가 할인을 적용하여 

유상으로 공급 

- MPN Silver 등급 이상일 

경우, Office 365, Azure , 

Dynamics 365 제품이 

포함된 내부 라이선스 

사용권 제공 

 

마케팅 

◦ Microsoft Azure 마켓플레이스 등

재를 통한 기업의 SaaS 솔루션 

홍보 기회 제공(전세계 고객대

◦ 국내에서 진행되는 각종 

Microsoft 행사에 스폰서로 참

여하여 기업 솔루션 홍보 가능

 



상) 

◦ Microsoft IP Co-Sell 프로그램을 

통한 공동영업 기회 제공 

◦ Global Reference 제공 및 공동 

영업/마케팅 로드맵 제공 

◦Microsoft주관의 각종 이벤트에 

우선적 초청 (Inspire등) 

(행사별 스폰서 비용 별도 협

의) 

기타 

◦마이크로소프트 협력 파트너사를 

통한 공동 영업 및 마케팅 기회 

제공 

해당없음  

 

 나. 수행기간 이후(2022.1.~)  

구분 기본서비스(무상) 추가서비스(유상) 비고 

교육 

◦ 기본·중급 교육 

  -Azure Virtual Training Day 

교육 (월 1회), Azure 온라인 

상시 무상 교육(실습+이론), 

개별 기업의 특성에 맞는 심

화 교육 제공 

※참여기업을 위한 Microsoft 

Azure 클라우드 기술 문서 제

공 

◦공인 교육 파트너를 통한 Azure 교

육(과정에 따라 1인 110~250

만원) 

◦ MPN(Microsoft Partner 

Network) 가입을 통한 클라우드 

전문 기술 상시 지원 및 트러블슈팅 

지원 (약 55만원~540만원) 

 

컨설팅 
◦ 클라우드 전문 기술 파트너를 

통한 컨설팅 

◦ Microsoft 전문 파트너사를 통한 

클라우드 컨설팅 제공(별도협의) 
 

인프라 

◦ SaaS 솔루션 개발을 위한  클라우

드 인프라 체험계정 지원 (500

만원 상당 / 과제기간 포함 1

년) 

◦ SaaS 솔루션 개발 및 운영을 위한 

◦ 데모 고객 지원(PoC포함) 등 

무상 지원 외에 추가되는 Azure 

사용량은 추가 할인 적용하여 

유상으로 공급 

※ MPN Silver 등급 이상일 

경우, Office 365, Azure , 

 



PoC 테스트 인프라 지원(500만

원 상당/ 2개월 / 과제기간 포함 

1회제공) 

◦ 글로벌 데이터 센터 활용 (전세계 

최다 62개 리전의 데이터 센터) 

Dynamics 365 제품이 포함된 

내부 라이선스 사용권 제공 

마케팅 

◦ Azure 마켓플레이스에 참여기업

의 SaaS 솔류션 등재를 통한 

마케팅 지원 

◦ Global Reference 제공 및 공동 

영업/마케팅 로드맵 제공 

◦ Microsoft주관의 각종 이벤트에 

우선적 초청 

◦ 마케팅 홍보 지원 

(지원파트너사와 협의) 

◦ Microsoft EBC(Executive 

Briefing Center) 및 

MTC(Microsoft Technology 

Center)를 방문하여 지원(1인 

약 500만원) 

◦ 국내에서 진행되는 각종 

Microsoft 행사에 스폰서로 참여 

기업 솔루션 홍보가능(행사별 

스폰서 비용 별도 협의) 

 

기타 

◦ SaaS 개발 및 구현 완료후, 

마이크로소프트 ISV 

Partner로써 공동 마케팅 및 

영업의 지속적인 협업을 통해 

파트너쉽 지원 

해당없음  

 


